Przewodnik kupujacego w zakresie uzywanych urzadzen

technologicznych

8 mitow dotyczacych uzywanych urzadzen technologicznych........
...... | kilka zaskakujacych faktow, o ktorych powinni Panstwo
wiedziec.

Zakup uzywanych urzadzen, czy tez urzadzen z drugiej reki moze zapewni¢ znaczne oszczednos$ci w
poréwnaniu z zakupem nowych urzadzen, ale wiele os6b powstrzymuje sie od tego, ze wzgledu na wiele
mitéw w tym temacie. W niniejszym artykule przyjrzymy sie blizej kazdemu z tych mitow i przedstawimy je,
po to, aby PanAstwo i Panstwa firmy nie tracity mozliwosci wykorzystania oszczednosci, ktére sa w zasiegu
reki. Oszczednosci te moga byé na poziomie tysiecy, a nawet setek tysiecy ztotych.

Mit 1: Nie ma gwarancji, ze uzywany sprzet bedzie dziatat.

Niestety, najczeSciej dostaja Panstwo to, za co ptaca! Nawet jesli bedzie to zwigzane z ponoszeniem
wyzszych kosztow, to uznany na rynku dealer wykona wiele wiecej przegladéw, przed przyjeciem towaru na
sktad, a jeszcze wiecej przed sprzedaza klientowi. Dobry dealer powinien réwniez pozwoli¢ Panstwu
sprawdzi¢ sprzet przed zakupem, jesli nie moga Panstwo tego sprawdzi¢ na miejscu, nalezy woéwczas
poprosi¢ o przestanie filmu video ze sprzetem w celu potwierdzenia, ze jest on we wtasciwym stanie
roboczym.

Mit 2: Nie mozna dostac¢ czeSci zamiennych do uzywanej maszyny.

Ten ogdlnie obowiazujacy poglad jest po prostu nieprawdziwy. Dodatkowe czesci moga by¢ dostarczone do
kazdej maszyny. Jesli nie mozna zdoby¢ czesci u oryginalnego producenta urzadzen, mozliwym jest zdobycie
ich z innych uzywanych maszyn (w szczegolnosci gdy dealer posiada duza iloS¢ na stanie). Alternatywnie,
dobry dealer bedzie miat powigzania z firmami technicznymi, ktére moga wykonac¢ te czesci wedtug
oryginalnych rysunkoéw jednostki i zgodnie z oryginalnymi specyfikacjami.

Mit 3: Brak dostepnej dokumentacji.

Wiekszos$¢ uzywanego sprzetu posiada wtasciwa dokumentacje techniczna oraz instrukcje obstugi. Jesli nie
jest mozliwym uzyskanie tych dokumentéw, oryginalny producent urzadzenia lub inny dealer powinien
dostarczy¢ je Panstwu. Czesto bywa tak, ze gwarancja producencka jeszcze obowigzuje lub jest opcja jej
przedtuzenia. | znoéw, dobry dealer powinien zatatwi¢ to dla Panstwa. Ostatecznie, nalezy upewnic sie, czy
Panstwa dealer dostarczy dokumentacje dotyczaca Srodowiska i procesow w jakich sprzet byt
wykorzystywany. Informacje te sa wymagane w celu spetnienia wymagan HSE, w zakresie obchodzenia sie z
materiatami, tak wiec nalezy upewnic sie czy Panstwa dealer moze to zapewnic.

Mit 4: Sprzet nie bedzie spetniat panstwa wymagan lub obowigzujacych przepiséw

Czasem jest to mozliwe, w przypadku starego typu urzadzen, ale nawet jesli to ma miejsce, mozna
wprowadzi¢ pewne zmiany tak, aby produkt spetniat te wymogi. Wiekszo$¢ dealeréw zaoferuje serwis wtasny
lub bedzie te sprawy zatatwiata wraz z oryginalnym producentem sprzetu lub zaktadem technicznym w celu
spetnienia tych wymogéw.
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Mit 5: Nie zaoszczedze, az tyle w poréwnaniu do zakupu nowego

Oczywiscie koszty sa r6zne w zaleznos$ci od urzadzenia, ale Srednio mozna przyja¢ ze sprzet uzywany to 50 %
ceny nowedo. Nalezy wzig¢ pod uwage dodatkowe koszty, takie jak opakowanie i skrzynia, transport,
roztadunek, instalacja oraz oddanie do eksploatacji, ale Panstwo mogliby ponies¢ te same wydatki na nowy
sprzet réwniez.

Jednakze wiekszos$¢ osdb pomija oszczednosci na zakupie uzywanego sprzetu, ktére nie sa bezposrednio
zwiazane z kosztami. Np., gdy Panstwo dokonuja zakupu uzywanego sprzetu, najczesciej moze on byc
dostarczony, w bardzo krétkim okresie czasu. Oznacza to, ze moga Panstwo rozpoczac¢ swoja dziatalnos¢ i
prowadzi¢ ja w krétszym czasie, co wptywa oczywiscie na szybsze zarabianie pieniedzy.

Mit 6: Nie znajde doktadnie tego czego szukam na rynku urzadzen uzywanych.

Z naszego wtasnego doswiadczenia, mozemy szczerze stwierdzi¢, ze nie ma takiej rzeczy, ktérej nie mozna
znalez¢ na rynku urzadzen uzywanych. Nalezy znalez¢ dealera, o globalnej sieci powiazan i woéwczas
skontaktowad sie z nim w celu utatwienia szukania. Taki dealer, posiadat bedzie réwniez doswiadczenie w
zakresie wspotpracy z klientami z réznych gatezi przemystu. Beda oni mieli duza wiedze w zakresie tego,
ktére urzadzenia moga by¢ uzywane lub modyfikowane w zakresie funkcjonalnym, na bazie wielu proceséw
technologicznych. Takze nawet jesli nie mozna znalez¢ doktadnie Panstwu odpowiadajacego urzadzenia,
mozna znalez¢ wtasciwa alternatywe.

Mit 7: Zakup uzywanego sprzetu to o wiele wiecej ktopotu.

Zakup urzadzen uzywanych, nigdy nie powinien by¢ ktopotliwy. Jesli zgtosza sie Panstwo do dobrego dealera,
jedyne co musicie zrobi¢ to dostarczy¢ pewien zestaw informacji i umozliwi¢ dealerowi dziatanie. Do
typowych informacji, ktérych nalezy udzieli¢ dealerowi naleza: specyfikacja, preferowany producent (jesli
takowy istnieje), proces w jakim bedzie uzywane urzadzenie, okres czasowy.

Kopie dokumentacji, zdjecia, rysunki techniczne, oraz filmy wideo jednostki, powinny umozliwia¢ podjecie
decyzji bez koniecznosci wychodzenia z biura. Dobry dealer powinien réwniez moc zorganizowa¢ dodatkowe
ustugi, takie jak wysytka oraz instalacja dla Panstwa.

Mit 8: Sprzet moze sie nie sprawdzi¢ w moim procesie technologicznym.

Wiekszos$¢ dobrych dealerow zaoferuje Panstwu okres prébny, w ktorym bedzie mozna zabra¢ urzadzenie do
siebie i uzywad je we wtasnym procesie produkcyjnym, w okreslonym okresie czasu, w celu upewnienia sie, ze
urzadzenie jest odpowiednie do Panstwa procesu technologicznego. Beda Panstwo mogli nawet wykonac
prébne sprawdzenie u dealera. Mozna réwniez zorganizowaé wypozyczenie urzadzenia od dealera. Jest to
bardzo uzyteczne rozwiazanie w sytuacjach, gdy sprzet jest przeznaczony dla danego procesu
technologicznego, ale nie jest jasnym przez jaki okres czasu ten proces bedzie kontynuowany.
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